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A tese de performatividade e o ambiente
das ideias: o papel dos modelos formais em

economia

The performativity thesis and the environment of ideas: the role of formal models in

economics

Abstract

This paper examines the ‘performativity
of economics’ thesis and uses it as an
argument for the influence economic models
may have on the economy. Although the
performativity thesis has been the target
of important critiques — even being called
‘vogue’ or ‘trendy’ theory sometimes —
its weaker version simply claims that
theoretical entities can have effects on
economic agents’ practices. If this weaker
version is admitted, it is worthwhile to
discuss the reasons why economists adopt
formal models, even though they are
obviously unrealistic. We find one of these
reasons in the institutions of economics and
its processes of epistemic legitimization.
By assuming that such a choice may lock
economists in a ‘bad equilibrium’ regarding
their aim of understanding and acting in
the economy, this paper argues for greater
ontological awareness about model building
and use.
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Resumo

Este trabalho expde a tese de petformatividade da
economia e a utiliza como argumento a respeito da
influéncia que os modelos dos economistas tém no
sistema econdmico. Embora a tese de petformati-
vidade tenha sido alvo de criticas — sendo até con-
sidetada um modismo por alguns criticos —, sua
versdo fraca aponta que as construgdes tedricas
podem ter efeitos sobre as prdticas dos agentes na
economia. Admitindo essa versdo fraca, é impor-
tante discutir os motivos para a adogdo de modelos
formais, malgrado sua patente falta de realismo.
Encontramos uma das razdes nas institui¢ées da
economia e seus processos de legitimagdo episté-
mica. Assumindo a possibilidade de que tal esco-
Iha possa colocar os economistas em um resultado
ruim (lock-in) em relagdo ao objetivo de entender
o sistema econdmico real e nele atuar, o trabalho
defende maior percepgio ontolégica na formula-
cdo e uso de modelos.
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1 Introducao

O objetivo deste trabalho é discutir como os economistas influenciam a
economia, como os métodos sdo escolhidos e que papel os modelos for-
mais (instrumentos de representagdo e interpretacdo da realidade) tém
nessa influéncia. A motivacdo para a discussdo é dupla. Por um lado, a
economia-como-disciplina (economics) na visdo dominante (mainstream)
se caracteriza (entre outras coisas) pela insisténcia no uso de modelagem
formal como o veiculo privilegiado para o conhecimento da economia-
-como-objeto (economy). Por outro lado, diversos economistas ndo mains-
tream (Colander et al., 2009; Hodgson, 2009; Lawson, 2009; Omerod, 2010;
Vercelli, 2011) tém discutido a influéncia dos modelos formais da economics
no funcionamento da economy,' em suas interpretagdes da crise financeira
de 2008. Torna-se relevante, dessa forma, entender a relagdo entre a pos-
sivel performatividade da economia, a origem das ideias econdmicas que se
tornam dominantes e sua corporificagdo em artefatos (modelos e técnicas)
académicos que influenciam a economia.

Para cumprir esse objetivo, o trabalho estd organizado como segue. Na
secdo 2, apresenta-se a tese de performatividade da economia, seus diver-
sos sentidos e principais criticas. Essa maneira de apresentar a tese ajuda
a lapidar o conceito de modo a aproveitd-lo ao objetivo do texto. Com
isso, o sentido mais fraco de performatividade é admitido — viz., o de que
os modelos, as teorias e as técnicas dos economistas influenciam a realida-
de social que analisam e interpretam. A se¢do 3 identifica a origem dos
modelos da visdo dominante nas instituicdes da ciéncia econémica; mais
exatamente, em seus processos de legitimagdo epistémica. Por fim, a se¢do
4 discute a relacdo entre os modelos e a realidade. Seguem-se as conside-
racdes finais na secio 5.

2 Performatividade da economia

Os economistas académicos representam e interpretam a economia pre-
dominantemente por meio de modelos tedricos, com seus pressupostos,
predicdes, explicacdes e expectativas de resultado, frequentemente forma-

1 Para evitar anglicismos, doravante utilizaremos os termos “teoria” ou “ciéncia econémica”
para denotar a “economics”, e economia para denotar a “economy”.
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lizados. Mais do que um modismo, a nogdo de performatividade procura
explicar a interagdo entre os modelos (de representacdo e interpretacdo)
econdmicos e a realidade. Em seu sentido mais forte, performar envolve,
dentre outras coisas, aproximar (e munido dos artefatos propicios, tornar
semelhante) o mundo real do mundo do modelo dos economistas. Quer
dizer, performar envolve mudar, mais do que observar o mundo (Maiki,
2013, p. 445). A nogdo de performatividade é derivada do filésofo J. L.
Austin (1962) em seu trabalho sobre atos de fala e tem em Michel Callon
e Donald MacKenzie seus principais proponentes.

Um enunciado performativo é um tipo especifico de declaragio ou ex-
pressdo que estabelece o referente através do ato de proferi-lo (MacKenzie
et al., 2007, p. 2-8). Por exemplo, ao dizer “eu peco desculpas”, ndo se
esta relatando um estado de coisas jd existente, mas sim produzindo um
estado de coisas. Dizer “peco desculpas” é fazer um pedido de desculpas,
sendo assim, é um enunciado performativo. A questdo central é a maneira
como as ag¢des, as entidades e as representacdes estdo entrelacadas. Nesse
sentido, o modo como se diz “eu pego desculpas” pode minar o efeito
performativo se se adota um tom sarcastico ou se a expressao facial for de
zombaria. De modo mais geral, as “condi¢Ges de felicidade” de um enun-
ciado performativo sdo sociais, bem como linguisticas e corporais, como
aponta Bourdieu (1991, p. 74-76). Na Idade Média, um monarca poderia
tornar alguém fora da lei pelo simples fato de declarar que tal pessoa o era.
No entanto, tinha o direito de fazé-lo somente se tivesse o “poder simbé-
lico” (reconhecimento social) para isso.

Michel Callon, que trabalha no campo dos estudos da ciéncia, propds-
-se a elucidar o cardter performativo da ciéncia econémica. Por “ciéncia
econdmica”, Callon (2005, p. 9) entende “todas as atividades, académicas
oundo... que tém por objetivo entender, analisar ou equipar os mercados”.
Ela ndo é uma forma de conhecimento que apenas descreve um estado
de coisas ja existente, mas um conjunto de instrumentos e praticas que
contribuem para a construgido de ambientes, atores e institui¢des econd-
micas. Para Callon, a ciéncia econémica é uma parte da infraestrutura dos
mercados modernos. Ela enquadra, molda e formata a economia, em vez

2 Condigdes de felicidade sdo as circunstancias adequadas (Austin, 1962 p. 14-15) para tor-
nar bem-sucedido o enunciado performativo. Neste sentido, um enunciado performativo
pode ser feliz ou infeliz. J4 enunciados “constatativos” indicam (constatam) um estado de
coisas que pode ser verdadeiro ou falso
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de simplesmente observar como ela funciona. Segundo Callon (2010, p.
163), dizer que a ciéncia econdémica, com sua multiplicidade “de arcabou-
cos de andlise e modelos tedricos desenvolvidos, contribui para a constru-
cdo do objeto estudado” significa implicitamente reivindicar que ndo hd
uma Unica “forma de organizar o sistema econdmico e, mais do que isso,
de organiza-lo satisfatéria ou mesmo eficientemente”. Sua preocupagido é
com uma “forma de organizacdo” especifica dentro da economia (o mer-
cado). Essa maneira de ver o leva a uma afirmagdo (pouco sustentavel) de
que o sistema econdmico estd imerso ndo na sociedade, mas na ciéncia
econdmica (Callon, 1998, p. 29-30).

A teoria neocldssica e seu homo economicus é o objeto de estudo de Cal-
lon. Para ele, o homo economicus ndo existe, conquanto ele “nio seja uma
realidade a-historica; ele ndo descreve a natureza oculta do ser humano.
Ele é o resultado de um processo de configuragdo” (Callon, 2005, p. 51).
A ciéncia econdmica é o meio pelo qual ele pode existir, uma vez que ela
“o formatou, enquadrou e equipou com as préteses que o auxiliam em
seus célculos”. Dois elementos intrinsecamente ligados sdo destacados:
(i) as demonstragoes tedricas que descrevem padrdes comportamentais;
e (ii) as instituigbes socioeconémicas que criam as condi¢des para aqueles
padrdes. Ao descrever eventos e as circunstancias em que ocorrem, as de-
monstragdes tedricas evocam (mais ou menos explicitamente) as institui-
¢Oes socioecondmicas que provocam os acontecimentos descritos (Santos;
Rodrigues, 2009, p. 987). Nessa interpretacdo, as institui¢des socioecond-
micas sdo arranjos artificiais de elementos heterogéneos que incluem “se-
res humanos, mas também... préteses, equipamentos técnicos, algoritmos,
etc., que sdo cuidadosamente ajustados um ao outro, de modo a produzir
os eventos descritos nos enunciados” (Callon, 2005, p. 4).

Ha dois sentidos de performatividade em Callon. No sentido forte, os
esforcos de engenharia dos economistas conseguem produzir a realidade
representada na teoria econdmica. Eles o fazem através da concepgdo de
determinadas institui¢des socioeconémicas de mercado que produzem os
padrdes de comportamento postulados ou previstos pelas teorias econd-
micas. No sentido fraco, a ciéncia econdmica é performativa sempre que

3 Nao por acaso, Callon (2010, p. 163) trata o trabalho de Nelson e Wmter (1982) como
proponente de uma forma de organizagado diversa — na qual o mercado estd “organizado em
torno de uma légica sistémica de inovacdo e criagdo de novos recursos” — da representada
nos modelos tradicionais.
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é utilizada na construgdo do mercado, contribuindo, com isso, para a mer-
cantiliza¢do da vida social, ou quando auxilia os agentes econdémicos a
calcular seus interesses em circunstancias particulares. Ambos os sentidos
tém em comum o fato de evocarem a criacio de mercados. No entanto,
enquanto o primeiro implica a existéncia de uma agéncia movida pelo au-
tointeresse, que deliberadamente produz mudancas no sistema econémico
(Callon, 2007, p. 346), o segundo refere-se a concepcdo mais sustentavel
do “programa antropoldgico neoclassico”, de mercantilizagdo da vida so-
cial e substituicdo de relagdes pessoais pela troca impessoal, mediante a
introdugdo do célculo racional (Callon, 2007, p. 343).

A anélise de Callon procura captar a interacdo entre teoria e realidade
e tece algumas considerac¢des a respeito da teoria econdmica neocldssica.
De fato, é possivel considerar que ela gera padrdes comportamentais (e.g.,
a crenga no estado de equilibrio, na maximizagdo do bem-estar sob certos
pressupostos).* Tal projeto ontoldgico, porém, extrapola até os limites do
“econdmico”. Por exemplo, Becker (1992, p. 386) afirma “o comportamen-
to [utilitarista] é motivado por um conjunto muito mais rico de valores e
preferéncias”. Para ele, o individuo “maximiza o bem-estar conforme ele
o entende, seja de modo egoista, altruista, leal, rancoroso ou masoquis-
ta”. Isso lhe permite analisar, por exemplo, crime, assuntos intrafamiliares
e suicidio — coisas que ndo possuem relagdo com a troca impessoal nos
mercados. Ademais, hd uma forte dentncia que tal perspectiva utilitarista
ajudou a sustentar a ideologia e a pratica da gandncia irresponsavel na crise
de 2008 (Hodgson, 2010, p. 402).

Donald MacKenzie parece ser mais claro conceitualmente do que Cal-
lon. Para MacKenzie et al. (2007, p. 2), a ciéncia econémica trabalha na
economia de uma maneira que estd em desacordo com a concepgdo ge-
neralizada de ciéncia como uma atividade cujo Gnico objetivo é observar,
estudar e conhecer o mundo. Ela oscila entre representagio e agdo, entre
ciéncia e politica, entre a pesquisa académica e a intervengdo politica, tan-
to como disciplina quanto nas carreiras de muitos economistas. Segundo
MacKenzie (2006, p. 29), reivindicar que a ciéncia é performativa é argu-
mentar que ela cria coisas, mais do que simplesmente descreve (com maior
ou menor grau de precisdo) uma realidade externa que nio é afetada por

4 Contudo, Santos e Rodrigues (2009, p. 999) lembram que “os agentes ndo se podem tornar
maéquinas atomisticas de célculo no mercado. Os mercados nunca deixam de ser comunida-
des morais nas quais as normas e valores sociais também sdo considerados”.

v.26 n1 2016 Nova Economia 127



Neris Jr & Fucidii

ela prépria. Com isso, a formacdo da economia pela ciéncia pode ser vista
como um triunfo para as verdades descobertas pela disciplina ou pode ser
condenada como a imposi¢do prejudicial de uma visdo de mundo abstrata
e irreal & economia real. Sobre esse ponto, Santos e Rodrigues (2009, p.
986) ressaltam que, na tese de performatividade, teorias, modelos, instru-
mentos e praticas econdmicas estdo agindo sobre a economia enquanto
estdo sendo utilizadas para observar, medir, prever, explicar ou regular o
seu funcionamento. Isso explicaria por que a economia estaria operando
de forma cada vez mais de acordo com as teorias econémicas (se esse for o
caso). Em suma, nessa perspectiva, a utilizagdo de algum aspecto da cién-
cia econdmica nos processos econdmicos afeta a forma como os recursos
sdo produzidos, organizados, trocados e consumidos.

Algumas variagbes conceituais podem ser encontradas em MacKenzie
(2006, p. 16-20). Segundo ele, a performatividade da economia pode ser:
(i) genérica: um aspecto da ciéncia econdémica (uma teoria, modelo, con-
ceito, procedimento, conjunto de dados, etc.) é usado por participantes dos
mercados, formuladores de politicas, reguladores e assim por diante; (ii)
efetiva: a utilizacdo de um aspecto da ciéncia econémica possui um efeito
sobre o processo econdémico; (iii) barnesiana:® a utilizagdo de um elemento
da ciéncia econdmica cria processos econémicos mais do que os descreve.
No caso da utilizacdo de um modelo da ciéncia econdmica, por exemplo,
suas implicagbes normativas podem promover alteragdes nos processos
econdmicos, que passam a corresponder melhor a ele. O sentido forte da
performatividade barnesiana, no qual a utilizacdo de um modelo (ou al-
gum outro elemento da ciéncia econémica) faz com que ele seja mais ver-
dadeiro, aumenta a possibilidade do seu inverso — a contraperformativida-
de — a utilizagdo pratica de uma teoria ou modelo pode alterar os processos
econdmicos de modo a torna-los menos parecidos com sua descrigdo pela
ciéncia econdmica.

MacKenzie vai além da defini¢do de Callon, que analisa apenas a forma-
cdo dos mercados. No entanto, parece sustentar uma postura conservado-
ra e convencional sobre a ciéncia econémica quando diz que a formacdo

5 Em alusdo ao sociélogo Barry Barnes (1983, 1988), orientador de Donald MacKenzie, que
enfatizou o papel central na vida social de self-validating feedback loops. Se um monarca ab-
soluto designa Robin Hood um “fora da lei”, entdo Robin é um fora da lei. Alguém serd um
“lider” se seus seguidores os considerarem como tal. Um disco de metal, um pedaco de papel,
ou um registro eletrdnico é dinheiro se, coletivamente, podemos tratd-lo como unidade de
conta, meio de troca e reserva de valor.
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da economia pela ciéncia pode ser vista como triunfo ou condenagdo. Nes-
se raciocinio, por exemplo, o modelo dominante da economia tornar-se-
-ia dominante por criar o mundo a sua imagem. N&o é possivel falar da
realidade das teorias, ou da sua verdade, de maneira ex ante, pois essas, ao
serem utilizadas, participam na definicdo e na criagdo do que é verdadeiro
ou real (Felin; Foss, 2009, p. 676). Se os modelos criam realidades, qualquer
tentativa de identificar a sua fraqueza ontoldgica, metodoldgica ou episte-
moldgica é inatil (Hodgson, 2010, p. 403). Esse autor afirma que isso mina
muitas criticas as teorias econdmicas, ainda que seja inegavel que as ideias
possuem influéncia significativa sobre a realidade (Hodgson, 2010, p. 401).

Algumas vezes a intervenc¢do da ciéncia econdmica sobre a realidade é
operada diretamente pelos economistas, como ocorre quando economis-
tas académicos sdo contratados como empregados ou consultores de uma
determinada empresa, mercado, governo ou érgdo regulador. Em outros
casos, os economistas produzem ferramentas e instrumentos usados pelos
agentes do mercado ou formuladores de politica, como é o caso da férmula
de precificacdo de opc¢des do modelo Black-Scholes-Merton (MacKenzie
et al., 2007, p. 9; MacKenzie, 2006, p. 6-7). Quando, liderados por Milton
Friedman, foram chamados a treinar economistas da Universidade Caté-
lica do Chile entre 1955 e 1964, como parte de um programa da Guerra
Fria “para combater um viés esquerdista percebido na economia chilena”
(MacKenzie, 2006, p. 16), os economistas da Escola de Chicago ndo apenas
se limitaram a analisar a economia chilena, mas também a reconstrui-la de
acordo com os principios do livre mercado e das prescrigdes monetaristas.

Uma tentativa de salvar o conceito das criticas pertinentes que tem re-
cebido® talvez seja conceber que performar é moldar a economia com as
caracteristicas dos modelos de representagdo e interpretagido da ciéncia
econdmica, algo que pode ser feito de maneira direta pelos economistas,
ou indireta por aqueles que aprenderam ou sdo influenciados por algu-
ma teoria e exercem alguma relevincia nos meios em que atuam. Essa
teoria, em geral, é a aceita como dominante em determinado ambiente
académico, ndo implicando necessariamente que ela seja a mais verda-

6 Elas dizem respelto principalmente, ao sentido forte. Maki (2013, p. 448 9, 452) argumen-
ta que o conceito é mal definido em Callon e MacKenzie, tornando-se um termo “guarda-
-chuva” para diversos significados. Isso engendra dois problemas: (1) distorce o sentido origi-
nal do conceito em Austin; e (2) confunde os elementos de performatividade genuina (i.e., de
relagbes constitutivas entre objetos) com outras formas de influéncia (causal) entre a ciéncia
econdmica e a economia.
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deira ou realista ex-ante. Ela pode moldar comportamentos de modo que
os resultados previstos se confirmem, mas também pode gerar resultados
contrarios aos previstos. Com isso, a ciéncia econdémica pode ser colocada
em pratica, e suas propostas, implementadas por decisdes e politicas espe-
cificas, mas também pode se difundir pelo uso de determinados modelos
e, eventualmente, introduzir processos de irreversibilidade e Jock-in. O que
implica dizer que performar pode ser tanto uma atitude deliberada quanto
inconsciente. Ha limites fundamentais nos modelos, a respeito da maneira
como os agentes sdo concebidos pela teoria e se esses agem e pensam da
maneira representada na teoria. A ciéncia econémica pode performar a
economia de modo a fazer com que os agentes pensem (conscientes ou
inconscientemente) como a teoria. Mas é necessario salientar que, mesmo
na teoria mainstream, o agir e o pensar dos agentes pode corresponder a
uma questdo de contexto institucional e tecnoldgico sobre o qual a teoria
econdmica ndo tem impacto direto (e.g., as preferéncias individuais dadas
ou as decisdes em engenharia, baseadas em critérios técnicos).

A importancia da tese da performatividade da ciéncia econdémica pode
ser ilustrada no tratamento da incerteza. A teoria neocldssica ndo considera
o papel da incerteza presente na decisdo de investir. O estado de dnimo’
do investidor é condicionado pelo conhecimento que ele possui acerca do
futuro; na visdo pds-keynesiana, porém, é uma disposicdo otimista em re-
lagdo a incerteza, conforme enfatizam Dow e Dow (2011, p. 8, 16) e De-
quech (1999, p. 420, n. 12). Tal conhecimento é condicionado pelo contexto
social do agente. Assim, “a percep¢do de incerteza pode inclusive ser nega-
tivamente afetada pela existéncia de teorias que negligenciam a incerteza
fundamental. Um ponto importante a esse respeito é que os economistas
influenciam o modo como os ndo-economistas veem a realidade. A visdo
mainstream da economia académica negligencia a incerteza” (Dequech,
1999, p. 422). Sendo assim, alguns tomadores de decisdo podem adotar a
visdo de “equivalentes de certeza”, por exemplo, “por estudarem economia
ou administragdo ou por empregarem como funciondrios ou consultores
pessoas que foram ensinadas na visdo mainstream” (idem). E neste sentido
que as ideias dos economistas influenciam o comportamento dos agentes
econbémicos e podem muda-lo de diversas formas. Segundo Palley (1993, p.
7-8), “as construcoes tedricas dos economistas mudam a propna economia,

7 O papel do estado de dnimo (animal spirits) ndo importa apenas a esfera financeira, mas
também as esferas produtiva e tecnoldgica. Sobre esse ponto, ver Dow e Dow (2011).
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e, quanto mais influentes na sociedade os economistas forem, mais prova-
velmente a ciéncia econdmica provocard mudangas de comportamento”.
Vista dessa maneira, a agenda de pesquisa da performatividade nio é in-
compativel com o que propdem Santos e Rodrigues (2009, p. 999), para os
quais uma tarefa importante seria “identificar os mecanismos pelos quais
os participantes da ciéncia econdmica moldam a vida social”. E pode lancar
luz, além disso, sobre como as teorias se tornam dominantes.

3 Das ideias as instituicdes da economia

Para construir determinado modelo de representacdo e interpretacdo da
economia, 0s economistas tedricos partem de pressupostos que, segundo
cada concepcdo, sejam boas aproximacdes da realidade, ou possam gerar
boas predi¢des ou ainda que tenham implicagbes tedricas interessantes
e sejam passiveis de manipulagdo (Sugden, 2002; Morgan, 2012, caps. 1
e 10). Essa grande variedade de motivagbes e de estratégias de modela-
gem implica, conforme a segdo anterior, maneiras diferentes pelas quais as
ideias dos economistas podem influenciar a economia.

Keynes (1936, p. 383) ja alertara sobre o poder das ideias dos economis-
tas em sua Teoria Geral:

As ideias dos economistas e dos filésofos politicos sdo mais poderosas do que
normalmente se percebe, tanto quando estdo certas quanto quando estdo erradas.
De fato, o mundo é governado por pouco mais do que elas. Os homens pragmd-
ticos, que se creem isentos de quaisquer influéncias intelectuais, usualmente sio
escravos de algum economista motto.

Contudo, como Palley (2012, p. 9) ressalta “a tragédia das ideias econdmi-
cas ruins é que, uma vez que dominam o imagindrio da sociedade, torna-se
quase impossivel persuadir as pessoas a abandona-las”.

As andlises dos economistas normalmente se originam de suas visdes
de mundo. Schumpeter (1954, p. 41-2, 561-2) afirma que o esforco anali-
tico é direcionado por um “ato cognitivo pré-analitico”, que ele chama de
“visdo” (por vezes, nomeia também de “concepcdo”). Para ele, o trabalho
analitico se inicia com o material fornecido pela visdo acerca das coisas,
sendo que essa visdo é “ideoldgica por definicao”. Para ele, as “regras de
procedimentos” que aplicamos em nosso trabalho analitico sdo também
influenciadas pela ideologia e sujeitas, tal como a visdo, as paixdes dos
analistas. Isso tende a gerar erros, evidentemente. A “caixa de ferramentas”
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do economista (seu conjunto de teorias, modelos e instrumentos) poderia,
em principio, ser analisada sem esse elemento pré-cognitivo ou ideoldgico
— por seu valor em si (p. 15). No entanto, o préprio Schumpeter (1954. p.
5,12, 13) parece ndo confiar nessa possibilidade.

Existem elementos além da ideologia que influenciam as opinies dos
especialistas. Michelle Baddeley afirma que, quando as opinides sdo for-
madas sob condi¢des de incerteza, a opinido tende a ser inevitavelmente
subjetiva. Em economia e financas, isso é particularmente verdade, uma
vez que a endogeneidade reflete o papel causal das crengas, por exemplo,
de profecias autorrealizaveis sobre cotacdes de titulos. Em situagdes de in-
certeza, as pessoas empregam heuristicas e regras de comportamento para
guiar sua interpretacdo dos eventos, o que acarreta problemas de “viés cog-
nitivo, incluindo vieses de grupo, que ocorrem quando as crengas tendem a
coincidir com as opinides prévias de outros, criando fendmenos de manada
e dependéncia da trajetéria” (Baddeley, 2013, p. 35). Académicos e outros
especialistas podem, consciente ou inconscientemente, seguir consensos de
grupos. O amplo apoio de uma hipétese ou teoria pode valida-la e, de acor-
do com os modelos bayesianos de aprendizagem social, ela pode ter maior
probabilidade de ser verdadeira. No entanto, problemas ocorrem quando
esse consenso reflete motivagdes alheias ao conhecimento e a busca da ver-
dade, o que pode implicar excesso de peso a uma teoria “popular”, mesmo
em face de evidéncias objetivas contrarias (Baddeley, 2013, p. 36).

Errar de maneira coletiva por conta de crengas equivocadas é algo con-
cebivel em uma disciplina caracterizada pelo uso de modelos, que sdo uma
construgdo social (Maki, 2002, p. 23). A economia como uma disciplina
cientifica é, entre outras coisas, uma questdo de interagdo social entre os
economistas, e entre economistas e outras pessoas, como estudantes, ou-
tros cientistas sociais, cientistas naturais, 6rgdos de gestdo universitaria,
politicos e meios de comunicacdo. Essas interacdes acontecem em uma
estrutura social mutavel.® A histéria da ciéncia oferece exemplos de erro
coletivo, sugerindo a possibilidade de que qualquer grau de consenso exis-
tente na ciéncia econdmica, em determinado momento, a respeito de um
determinado tema, pode induzir a erro, no sentido de que o mundo nédo é
o que se acredita ser coletivamente (Maki, 2002, p. 25).

8 Maki (2013, p. 450-1) propde que a economia pode performar a ciéncia econdmica, inver-
tendo a performatividade de Callon e MacKenzie — mas ainda assim tem reservas sobre a tese
de performatividade.
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Uma maneira de sistematizar as interacdes e o ambiente social no qual
se originam as ideias é discutir, ao menos brevemente, as institui¢des da
economia (e.g., Maki, 2002; Hodgson, 2009; Dequech, 2014). O estudo
mais conhecido em economia sobre institui¢des — e até mesmo premiado
com a honraria mais elevada da profissdo — trata-as como as regras do
jogo em uma sociedade ou, mais formalmente, como os constrangimentos
humanamente concebidos que moldam a interagdo humana. Nessa pers-
pectiva, as institui¢des reduzem a incerteza por proverem uma estrutura
para a vida cotidiana (North, 1990, p. 3-5). Utilizando essa abordagem,
North busca explicar o crescimento econémico em periodos longos. As
instituicdes sdo as regras do jogo, e as organizagdes e 0s empresarios, os
jogadores; as organizacdes “sdo formadas por grupos de individuos ligados
por algum propdsito comum para atingir certos objetivos” (North, 1994, p.
361). No entanto, hd uma deficiéncia nessa abordagem. Hodgson (2006,
p- 10) argumenta que as organizag¢des sdo estruturadas por atores indivi-
duais, muitas vezes com objetivos conflitantes. Assim, o tratamento dado
por North a organizagdo como um ator social tende a ignorar o potencial
conflito entre os individuos que a constituem. Para entender o carater ins-
titucional da economia-como-disciplina, é interessante um conceito que
dé espago a diversidade de ideias e visdes, em lugar da interpretacdo de
organizagdo como uma estrutura monolitica de North.

Os autores da tradigdo de Veblen e Commons sugerem tratar as institui-
¢Oes como um tipo especial de estrutura social que possuem o potencial para
mudar agentes, incluindo mudar seus propésitos e preferéncias. Instituigdes
sdo sistemas de regras estabelecidas e dominantes (prevalecentes) que es-
truturam as interagdes sociais (Hodgson, 2006, p. 1). A durabilidade das ins-
tituicdes decorre do fato de que elas podem criar expectativas estaveis do
comportamento dos outros. Sdo dependentes dos pensamentos e das ativi-
dades dos individuos, mas ndo sdo redutiveis a eles e podem constranger ou
habilitar pensamentos e/ou comportamentos. As representagdes mentais de
uma instituigdo ou suas regras sdo partes constitutivas da instituicdo, uma
vez que a instituicdo sé pode existir se as pessoas possuem crengas particu-
lares e relacionadas a atitudes mentais (Searle, 1995, 2005). Uma instituigdo
é um tipo especial de estrutura social que envolve regras normativas poten-
cialmente codificaveis de interpretacdo e comportamento.

As instituicdes da ciéncia econdmica sdo as regras do jogo: elas con-
sistem de estruturas que se relacionam com incentivos e recompensas,
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educacdo e emprego, publicagio e consulta de especialistas, agenda de te-
mas e padroes de avaliagdo (Maki, 2002, p. 22). As institui¢des da ciéncia
econdmica moldam os valores e os objetivos da pratica de economistas
e, assim como outras institui¢des, estdo sujeitas a alteragdo. Elas variam
entre comunidades de praticantes das diferentes correntes do pensamento
econdmico. Dequech (2007-2008, p. 281) divide-as em categorias sociolé-
gicas, compreendendo mainstream e ndo mainstream. Pare ele, “a mainstream
da ciéncia econdmica é o que é ensinado nas universidades e nas faculda-
des de maior prestigio, o que é publicado nos periédicos mais bem classi-
ficados, que recebe recursos das fundagdes de pesquisa mais importantes
e os prémios mais aclamados”. Usando a defini¢do anterior de instituigdes,
uma vez que as institui¢des da economia-como-disciplina possuem as pré-
prias regras, convengdes e normas sociais, elas afetam seus praticantes e
interagem com a realidade econdmica. Neste caso, é importante incluir na
caracterizagdo desse ambiente os “modelos mentais socialmente compar-
tilhados”, pois, “quando tratamos de ideias em uma disciplina académica,
assim como as ideias entre agentes e tomadores de decisdo, todos esses
tipos de ideia podem ser guiados por regras que sdo compartilhadas por
razdes sociais” (Dequech, 2014, p. 524).

Nem sempre uma institui¢do é seguida conscientemente. A legitimida-
de de uma instituigdo pode tornd-la mais aceitavel do que uma alternativa
desviante. Por sua vez, a legitimidade pode ser entendida como a compa-
tibilidade com alguns valores socialmente aceitos (Dequech, 2013, p. 95).
O legitimo é aquilo que é considerado certo, adequado ou semelhante,
de acordo com valores especificos. Dinamicamente, legitimo é aquilo que
quer permanecer inquestiondvel ou sobrevive a testes de legitimidade, ou
seja, o que, depois de algumas duvidas ou criticas terem sido levantadas a
seu respeito, ainda é considerado certo, apropriado. A legitimidade pode
ser de diferentes tipos, assim como os valores em que se baseia. Na dis-
cussdo das institui¢des, pelo menos trés tipos de legitimidade sdo espe-
cialmente interessantes (Dequech, 2009, p. 73; 2013, p. 95-96), a saber,
legitimidade moral, politica e epistémica. Em especial, o tratamento da
legitimidade epistémica é destacado por Dequech (2014, p. 526) como par-
ticularmente relevante para o caso das ideias.

Um conjunto institucional de regras de pensamento pode ser o modelo
dominante, o mais prestigiado por um determinado grupo e possuir, com
isso, legitimidade epistémica. Exemplos bem fundamentados de valores
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epistémicos sdo: compatibilidade com a evidéncia empirica, consisténcia,
rigor e relevancia (Dequech, 2009, p. 73), caracteristicas cultivadas na vida
académica. Ao serem aceitas por mais e mais pessoas, por outros canais
de transmissdo de determinadas regras de pensamento percebidos como
epistemicamente (intelectualmente) legitimos — periddicos profissionais,
palestras, semindrios, que compartilham informagdes e opinides de eco-
nomistas prestigiados ou influentes —, essas caracteristicas se perpetuam
em um processo de autorreforco. Como ressalta Dequech (2014, p. 526),
“a percepcado da legitimidade epistémica nas ideias em parte depende do
prestigio das pessoas que defendem estas ideias e do prestigio da universi-
dade a que elas estdo associadas”.’

As sangbes sociais e a incerteza estdo dentre as explicagdes para a
conformidade com as regras de pensamento e comportamento existen-
tes (Dequech, 2014, p. 526-7). Podem existir diferentes alternativas a se
acompanhar em termos de ideias; no entanto, seguir algumas delas pode
excluir o praticante — especificamente, o economista académico pode ser
preterido nas premiagdes mais importantes e no financiamento de pesqui-
sas, ou seja, pode torna-lo ndo mainstream. Por isso, os economistas podem
optar por ndo adotar a alternativa desviante. Outros optam por imitagdo,
em razdo de assimetrias informacionais — um estd mais bem informado
do que o outro, como é o caso destacado por Baddeley (2013, p. 35) de
pesquisadores jovens em relacdo aos experientes.

O caminho para o desviante é dificil. Para Dequech (2014, p. 530), “
empreendedorismo intelectual envolve desafios em geral similares aos en-
frentados pelo inovador em tecnologia. Ha a pressdo dos hébitos de pensa-
mentos estabelecidos, a qual é dificil escapar. Isso ajuda a explicar por que
as ideias inovadoras vém, com frequéncia, de outras disciplinas”. A teoria
que trata da mudanca tecnoldgica fornece, assim, alguns elementos para
entender o que acontece ao académico desviante.

A busca por espaco de determinada abordagem tedrica dentro de uma
comunidade de praticantes pressupde um intenso trabalho de aprendiza-

9 Paula et al. (2003, p. 570-71) apresentam alguns dos fatores que conferem validagdo as teo-
rias dominantes, que em parte se aproximam do que discutimos aqui, a saber: (i) pela aparente
capacidade de responderem aos desafios colocados pela realidade concreta; (i) pela sintonia
que apresentam com os interesses das classes dominantes; (iii) pela capacidade que apresen-
tam de se deixarem simplificar e padronizar; (iv) pelo investimento massivo e permanente
em instrumentos e préticas de sua reiteracdo e divulgacdo; e (v) por atribuirem a si mesmas
o monopdlio da verdade cientifica, manifestado através do uso da formalizagdo matemadtica.
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do e de busca por aceitagdo. Para isso, é necessario que outros adotem as
novas ideias para que a abordagem possa ser melhorada e obter retornos
crescentes de adocdo. Ser mainstream exige certo empreendedorismo aca-
démico. O empresario schumpeteriano é uma boa referéncia nesse caso.
Knudsen e Swedberg (2009) resgatam duas contribui¢des importantes do
conceito do empresério schumpeteriano. O primeiro é o de novas combina-
¢cdes, e o segundo, o de resisténcia ao empreendedorismo (cf. Schumpeter, 1934,
p. 65-66, 80-1, 85-7).

Quanto as novas combinagdes, o processo econdmico pode ser organi-
zado de acordo com critérios produtivos e tecnoldgicos diferentes em uma
sociedade capitalista, j4 que “a logica econdmica prevalece sobre a tecno-
l6gica” (Schumpeter, 1934, p. 14-15). As novas combinagdes, que consis-
tem em utilizar os insumos de modo diferente, é algo que tem sido muito
empregado por economistas académicos em suas teorias, como atestam
diversas andlises (Dequech, 2003; Davis, 2007; e, particularmente, a Parte
I de Davis; Hands, 2011).

Um dos efeitos da interdisciplinaridade, segundo Abramovay (2004, p.
44), é a “virada cognitiva” nas ciéncias sociais, que consiste em questionar
uma espécie de principio universal da conduta humana (o homo economi-
cus), que torna o comportamento humano a-histérico e, de certa forma,
a-social. Romper o status quo ndo é trivial, uma vez que existem fortes
incentivos para manté-lo e resisténcia ao novo. Para Schumpeter (1934,
p. 86; Knusden; Swedberg, 2009, p. 4-6), a resisténcia ao novo pode ser
associada a trés motivos: (i) deve-se fazer o que a tradi¢do manda na vida
cotidiana (rotina); (ii) as pessoas costumam inclinar-se negativamente ao
novo (psicologia); e (iii) além de impedimentos legais ou politicos, as pes-
soas mostram determinada hostilidade aqueles que tomam caminhos dife-
rentes dos usuais (ambiente social).!

10 Como apontado por um parecerista, ¢ interessante o paralelo com a exphcagao de Vinca
Bigo (2008, p. 538-544) para a insisténcia no formalismo como dnico veiculo epistemoldgico
legitimo pelos economistas mainstream. Para esta autora, com base na teoria psicanalitica das
relagdes objetais, a insisténcia em tais métodos decorre de mecanismos de defesa contra a
ansiedade produzida nos primeiros meses de vida da crianca pela separagio dos cuidadores
e da inseguranca que se lhe segue. Tais mecanismos envolvem fantasias de supremacia e
fantasias de predicdo, a fim de recuperar a seguranca. Tais fantasias ecoam nas praticas dos
economistas mainstream, uma vez que eles repetem padrdes adquiridos na infancia para lidar
com a ansiedade. A autora, seguindo a abordagem da economia feminista, afirma que essas
préticas sdo mais comuns no género masculino, uma vez que a formacio da identidade de
meninos e meninas é diferenciada. Tais praticas envolvem a discrimina¢do dos métodos ndo
formalistas como inferiores (dominag&o epistemoldgica) e a insisténcia em tais métodos (ape-
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Os cientistas podem deixar de perseguir objetivos epistémicos, como
informacdes verdadeiras sobre o mundo, e procurarem seus interesses par-
ticulares ou coletivos, tais como prestigio, credibilidade, fama, dinheiro ou
o status da profissdo (Maki, 2002, p. 25). Saber se as crengas de uma comu-
nidade cientifica sdo verdadeiras é uma questdo diferente de saber como
elas foram geradas. Por conta disso, Maki (2002, p. 26) defende que o con-
ceito de “conhecimento” deve incluir a nocido de verdade como um ideal
regulatério, em vez da no¢do mais difundida de “crenga coletiva”. Para ele,
esta é a “versdo realista” da ideia de que a verdade é construida socialmen-
te. Para isso, as instituicdes da economia devem ser concebidas de forma a
maximizar a probabilidade de que o conhecimento econémico publicado
e ensinado nos ajude a atingir a maxima verossimilitude (truthlikeness)!!

relevante de nossas crencas em relacdo a forma como a economia funciona

(Maki, 2002, p. 26).

4 Os modelos e a economia que eles representam

Na moderna mainstream, um dos valores académicos mais altamente preza-
dos é o de que as teorias e os modelos devem ser expostos, obrigatoriamente,
em linguagem formal manipulavel para serem considerados parte do corpo
de conhecimento aceito. O advérbio “obrigatoriamente” denota a doutrina
do formalismo. Essa é uma das caracteristicas definidoras do trabalho rea-
lizado pela mainstream, mesmo que diversos outros aspectos tenham sido
relaxados ou abandonados ao longo das tltimas décadas (Lawson, 1997, p.
86-107; Davis, 2007; Bigo 2008). A questdo é saber até que ponto os mo-
delos formais performam a economia. Existem diversas indicacdes dessa
influéncia. Hoover (2012) mostra como os macromodelos novo-cléssicos
e novo-keynesianos foram incorporados as regras de decisdo dos policy
makers nos EUA. Vercelli (2011) afirma que tais modelos contém supostos
que reforcam a ideologia de laissez-faire dos policy makers e do publico, de

sar do seu insucesso) para se obter algum tipo de predigdo e controle sobre a incerteza. Esta
tltima prética implica considerar um mundo aberto, relacional e transformavel como passivel
de fechamento (delirio ontoldgico). Esta explicagéo, embora complementar, estd distante da
explicacdo institucional, muito mais direta, que tentamos aqui (ver também Bourdieu, 1976).
11 “Truthlikeness” poderia ser traduzida como “aproximacéo da verdade”. Trata-se de um
conceito j4 discutido por Santo Agostinho no século IV e introduzido na discusséo filoséfica
moderna por Popper (ver Niiniluoto, 1999, p. 64-78 para a exposicao da légica formal).
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modo que, a partir dos anos 1980, apenas modelos microfundamentados
passaram a ser aceitos. Colander et al. (2009, p. 7) vdo ainda mais longe e
afirmam que os modelos de expectativas racionais supdem que as expec-
tativas dos agentes sdo forcadas (sic) a se harmonizar com a estrutura dos
préprios modelos.

Tony Lawson defende que os métodos formais sdo bastante inade-
quados para a tarefa de iluminar fendmenos sociais, se admitirmos que o
principal objetivo da pesquisa econdmica é a iluminacdo da realidade eco-
ndémica — é explicar e compreender o mundo socioeconémico real, tendo
o objetivo de perseguir a “verdade” como ideal regulatério. Segundo sua
interpretagdo, é provavel que alguns economistas se utilizem da matema-
tica na economia, ndo por acreditarem que seja um método adequado, mas
por algum critério meramente pragmadtico, ou talvez pela elegincia dos
modelos, ou ainda para demonstrar que sabem utiliza-la (Lawson 2002, p.
76; 2008, cap. 10).

Os mundos expressos em tais modelos parecem ter pouca ou nenhuma
relacdo com o tipo de mundo em que vivemos ou poderiamos viver. Os
pressupostos comportamentais dos modelos da mainstream geralmente re-
tratam um ideal de ser humano onisciente, sempre racional (otimizador),
entre outras idealizagdes, admitidamente falsas, empregadas meramente
para facilitar a tratabilidade matematica. Essa corrente emprega o dedu-
tivismo!? como método de inferéncia, o que gera problemas, em razdo
da dificuldade de aplicar e entender a relacdo entre modelos idealizados
e realidade econdémica. Os métodos de modelagem utilizados pelos eco-
nomistas exigem, para a sua eficdcia, que a realidade que analisam seja
um sistema fechado, quando na verdade o mundo social é um sistema
aberto. Nas palavras de Chick (1998, p. 1866), a economia é claramente
um sistema aberto, em constante evolucdo, o que contrasta com os mode-
los convencionais que sdo sistemas fechados, autossuficientes e preveem
conjungdes constantes de eventos.

Para que se consiga produzir regularidades (ou conjun¢des constantes)
de eventos, uma estratégia metodoldgica é supor o atomismo das entida-
des tedricas. Lawson (2002, p. 77-78; 1997, p. 77-79) explica que, para se

12 Por dedutivismo entende-se, seguindo Lawson (1997, p. 16-7), a 1dela de que a realidade
possa ser subsumida a regularldades de eventos (de modo determinista ou estocéstico), de
forma que explicar um fenémeno é encontrar uma lei geral X da qual o fenémeno Y possa ser
um consequente, na forma “sempre que X, entdo Y”.
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alcancar alguma regularidade de eventos em uma experiéncia bem contro-
lada, a entidade deve (i) ser isolada e (ii) ter uma estrutura intrinsecamente
estavel. Deve ser isolada para evitar que mecanismos contra-atuantes in-
terfiram nos resultados. A metédfora do dtomo se destina precisamente a
representar qualquer enunciado tedrico que postula entidades ou recursos
que possuam as propriedades de serem intrinsecamente estaveis e isola-
das. A assuncdo é de que o dtomo é semelhante a bola de bilhar, que res-
ponde de forma passiva, isto é, de maneira estavel e previsivel, ao disparo
do taco (ou ao ser atingido por outra bola). Claro que, se uma das méos
é colocada sobre a bola, o resultado sera afetado. A restricdo ou condicao
de isolamento se destina a evitar esse tipo de interferéncia. Diante disso, a
garantia de regularidades de eventos sociais requer condigbes anédlogas as
dos estaveis e isolados experimentos controlados em laboratério. Na con-
cepg¢do mainstream, individuos sdo inevitavelmente tratados como atomis-
ticos, de modo que seu comportamento se torna previsivel. Para Lawson,
esse tipo de teorizagdo reducionista é mais ou menos uma exigéncia de
modelagem econémica formal. A realidade social, no entanto, é bastante
diferente (Lawson, 1997, p. 16-19, 91-100; 2002, p. 76-78).

A “dominacdo epistemolégica” da modelagem formal esta relacionada
diretamente com os curriculos dos cursos de economia mais prestigiados
que insistem que os métodos formais sdo a prépria matéria da disciplina e
que os cursos de economia se reduzem, quase inteiramente, 8 modelagem
formal (Lawson, 2002, p. 78). Além do mais, as nomeagdes de professores
nessas universidades sdo reservadas a modeladores, e nada é publicado
nos periédicos académicos nucleares ou de prestigio se ndo contiver mé-
todos matematicos.

A mainstream ndo reconhece o problema nessa forma usual de teoriza-
¢do na ciéncia econémica. Eventos como a crise financeira de 2008 sdo
sempre explicados por algum fator exdgeno & prépria teorizagdo econd-
mica e esta segue incSlume em seus métodos formais. Contudo, pode-
-se defender o argumento de que os problemas tedricos apresentados pela
crise financeira recente estdo estreitamente relacionados com os supostos
ontoldgicos e metodoldgicos aceitos por economistas que sdo, na maioria,
da mainstream. Como as estruturas formais sdo vazias de contetdo e as
estruturas l6gicas tém valor de verdade intersubjetivamente demonstra-
vel, teorias construidas dessa maneira geralmente implicam (mesmo que
involuntariamente) o sacrificio da relevincia em favor de rigor, elegincia
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e precisdo. Essa é a norma epistémica adotada que, contudo, é irrelevante
para o entendimento da realidade fora do modelo.

O formalismo como um valor epistémico pode ter sua fonte no ensaio
metodolégico de Milton Friedman (1953). De acordo com Hands (2009,
p. 150-1), “muitos economistas da mainstream sentiram-se ‘autorizados’
por Friedman para lancarem mao livremente de supostos irrealisticos na
construgdo de modelos econémicos”. Em outras palavras, pode-se argu-
mentar que Friedman prestou legitimidade intelectual (i.e., epistémica) a
institui¢do da ciéncia econémica em relagdo ao formalismo. Embora possa
ser questionada (e outros fatores estimuladores do formalismo na ciéncia
econdmica possam ser apresentados), essa tese ndo carece de fundamento.

Analisando os impactos do dominio da técnica que se instaurou na ciéncia
econdmica, Hodgson (2009, p. 1215-6) também afirma que, para um artigo
ser publicado nos principais periddicos, atualmente ndo é necessario ler ou
citar qualquer economista que esteja além do passado recente. Isso ocorre
porque a maioria dos economistas esté interessada apenas em modelos ma-
tematicos. Como a matematica tem inundado os curriculos das principais
universidades e escolas de pés-graduagdo, os alunos de ciéncias econdémicas
nao foram equipados, nem tampouco encorajados a priorizar, como objeto
de estudo, a economia e as instituigdes do mundo real. As grandes questdes,
como a natureza e as causas da riqueza e da pobreza das nagdes, ndo confe-
rem nenhum prémio, a menos que se traduzam em andlise formal.

Em 1990, apenas 3% dos alunos de economia dos EUA reconheciam
que “ter um conhecimento profundo da economia” seria “muito impor-
tante” para o sucesso profissional, ao passo que 65% achavam que “ser
destro, no sentido da capacidade resolver problemas [formais]” era o que
importava, conforme o estudo de Klamer e Colander (1990, p. 18 apud
Hodgson, 2009, p. 1209). Por fim, 57 % acreditavam que a “exceléncia em
matemadtica” seria muito importante. Trés economistas laureados com o
prémio Nobel manifestaram seu incémodo com a prevaléncia da matema-
tica sobre os problemas econémicos reais: Wassily Leontief, Ronald Coase
e Milton Friedman.'® Colander (2009, p. 6) lamenta que nenhum desses
alertas gerou qualquer efeito sobre o ensino de pds- graduagao em econo-

13 A posicio de Friedman é controversa, como admitimos, mas isso 1nd1ca que o deduti-
vismo ndo assume necessariamente o modo matemadtico — motivo pelo qual as criticas de
Lawson aos métodos matemdticos devem ser qualificadas. Nem a matemadtica deve ser des-
cartada (ela é Gtil sempre que os objetos atenderem a certas condicdes), nem o reducionismo
tedrico se limita a teorizagdo formalizada.
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mia nos EUA. Blaug (1998, p. 45) diz que havia sido criado “um monstro
que ndo era mais possivel deter”. Em uma linguagem das institui¢des da
economia, pode-se dizer que se trata de uma norma internalizada pelos
atores ou de uma convengado seguida pelos economistas académicos.

E preciso ainda considerar que isso pode ter afetado o julgamento de
economistas e, por consequéncia, os conselhos que deram aos policy ma-
kers e ao publico antes da crise de 2008 (Hodgson, 2009, p. 1217; Vercelli,
2011, p. 35). Os economistas de finangas sdo atraidos pelos mercados fi-
nanceiros gracas aos contratos de consultoria lucrativos disponiveis. Tais
economistas, de alguma maneira, performam a economia. Ademais, mui-
tas escolas consideram essa atuacido no mercado como uma marca de rele-
vancia e prestigio. Naturalmente, as escolas mais relevantes e prestigiosas
sdo aquelas com mais capacidade de influenciar a percep¢do dos agen-
tes econdmicos, bem como as mais requisitadas a fornecerem solu¢des
ou darem legitimidade as escolhas de associa¢bes, organizacdes e gover-
nos. Uma vez que professores e consultores sdo posi¢des normalmente
imbricadas, os economistas tém pouco “incentivo” para defender maior
regulagdo do sistema financeiro ou mais restrigdes as corretoras de alto
risco, ou para alertar sobre o crescimento do mercado de derivativos e das
atividades “fora do balango”. Os interesses ajudaram a manter o status guo
tanto académico quanto socioeconémico.

5 Consideracoes finais

Podemos agora juntar os fios do argumento desenvolvido neste trabalho.
Os trabalhos recentes nos estudos sociais da ciéncia tém apontado que
os economistas ndo apenas observam e interpretam o mundo econdmico,
como também tém um efeito performativo sobre ele. Esse efeito ocorre
sempre que algum aspecto das teorias econémicas vem a ser criado no
mundo econémico (real, no sentido de externo a atividade cientifica), tor-
nando-o mais (ou menos) semelhante a sua representagio tedrica. Uma
questdo interessante é investigar se a teoria econdmica mainstream tem
mais efeito performativo ou contraperformativo: isto é, se a introdugdo
de construtos dessa matriz tedrica entre as entidades do mundo real tem
a capacidade de torna-la mais ou menos util para iluminar os mecanismos
subjacentes ao funcionamento do mundo econémico real. Seja como for,
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essa é uma questdo empirica e dependente de casos especificos, o que estd
fora dos limites deste texto.

Se as ideias dos economistas tém tal poder sobre 0 mundo em que real-
mente vivemos, a preocupagao que se segue é quanto a origem e a forma
de tais ideias. Nosso argumento é que as ideias econémicas nio sdo cogi-
tagdes imaculadas, mas produtos do que Schumpeter chamou de “visdo”.
Portanto, as teorias econdmicas estdo carregadas de valores, o que d4 uma
dimensdo moral muito importante a ciéncia econémica. Quanto ao con-
tetdo das ideias, argumentou-se que elas sdo moldadas e desenvolvidas no
interior de institui¢des da ciéncia econdmica. Nessa abordagem institucio-
nal, os processos de legitimagdo epistémica de teorias tém maior relevan-
cia. O que a comunidade considera saber legitimo (quer esteja ele voltado
a busca do “conceito tradicional” de verdade do qual fala Maki (2002), quer
nio) determina o acervo de tais ideias.

Na moderna mainstream, a formalizagdo matemdtica tornou-se um va-
lor epistémico de alta ordem. Embora a formaliza¢do matemadtica nio seja
um problema cuja solugdo eliminaria todas as mazelas da teorizacdo eco-
ndémica, como admitido no texto, ainda assim ela ¢ considerada o valor
epistémico mais relevante para a mainstream, de acordo com autores tanto
criticos quanto simpaticos a esse estado de coisas. Se o mundo econémico,
intrinsecamente evolutivo e complexo como é, ndo preencher as condi¢des
para que a formalizagdo possa ser um método eficaz para sua representagao
e interpretacdo, abrem-se duas possibilidades. Na primeira, o efeito perfor-
mativo da ciéncia econdmica sobre a economia produz por¢des do mundo
real que se conformam a teoria econémica mainstream. Ainda que tais casos
sejam raros, essa possibilidade ndo significa que a mainstream se tornard,
com isso, mais apta a prever, menos ainda explicar os fenémenos do mun-
do real. O exemplo da precificagio de titulos pela formula de Fisher Black e
Myron Scholes mostra isso com clareza. Introduzida na Bolsa de Chicago e
no mundo financeiro, ao longo da década de 1970, ela prometia prever com
precisdo os pregos de derivativos. Amplamente utilizada, a f6rmula rendeu
a Scholes e a Robert Merton o prémio Nobel de Economia em 1997. Oito
meses depois, a corretora de alto risco (hedge fund) LCTM, dirigida por eles
(e outros), perdeu quase US$ 2 bilhdes de capital durante a crise cambial
russa e viria a falir dois anos depois. Isso é explicavel pela natureza intrinse-
camente instavel do sistema econémico “fora do modelo”, algo que estd na
“visao” de mundo heterodoxa, mas ndo na da mainstream.
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A outra possibilidade é que a teoria econémica mainstream possa ter
um efeito contraperformativo, isto é, torne-se ainda mais alheia ao funcio-
namento do mundo econdmico real, apesar de introduzir alguns de seus
construtos nesse mundo. Um bom exemplo é a liberalizacdo comercial: a
experiéncia brasileira mostra que, em setores altamente oligopolizados e
internacionalizados (como o automobilistico), o incentivo & importacdo
pode gerar menos — e nado mais — pressdes competitivas sobre o mercado
doméstico. Neste caso, a contraperformatividade obscurece outros fatores
explicativos — possivelmente mais importantes (como a limitada disper-
sdo internacional da P&D) - do estado de coisas indesejado (viz., a bai-
xa inovatividade das montadoras aqui instaladas). Outro exemplo é que
a desregulamentagio e o enfraquecimento da supervisdo financeira nos
EUA, cara a vis&o laissez-faire implicita nos modelos macroecondmicos da
mainstream, aumentou as falhas de mercado, ao reduzir a completude e a
confiabilidade da informacédo (Vercelli, 2011, p. 37).

A conclusado geral é semelhante a de Keynes (1936, p. 383). A tese de
performatividade da economia coloca em relevo a importancia das teorias
econbmicas. Boas ou mads, elas afetam o mundo socioeconémico que ana-
lisam. Isso deveria ser tanto um alerta quanto um incentivo para a cons-
trugdo de teorias que adotem o critério de busca da verdade como ideal
regulatério e, assim, para o ensino e uso de teorias com maior chance de
serem Gteis para o mundo econémico em que realmente vivemos. Como
afirma Vercelli (2011, p. 39) sobre a relagdo entre as teorias macroecono-
micas e a economia atual, “acreditamos que ndo seja possivel protelar mais
um esforco sistemdtico na dire¢do de um maior realismo”.
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